
PEDIDOS

URGENCIAS

DUM-
PEDIDOS  

OTROS 
CLIENTES

PIEZAS DE 
REPETICION

Situación actual del mercado
Tendencia - Mercado

Precio+Plazo+Oferta

Si no eres competitivo, NO 
FABRICAS



•¿En que nos afecta?

• ¿Qué podemos hacer 
nosotros para ser mas 

eficientes?



PEQUEÑOS GESTOS 
GRANDES RESULTADOS

•Solo con hacer nuestro trabajo, rellenando los tiempos y verificaciones, 
somos capaces de ayudar de muchas maneras:

• Colocando bien los tiempos: Ayudamos a hacer una valoración más adecuada 
del precio de los productos, también conseguimos saber nuestras virtudes y 
defectos en la fabricación de los distintos productos.

• Colocando bien las verificaciones: Conseguimos que la trazabilidad del 
producto sea buena, sabemos si las piezas están bien o tienen algún defecto 
en todo momento.

«El talento gana 
partidos, pero el 
trabajo en equipo 
gana el 
campeonato». –
Michael Jordan



EJEMPLO REAL:
•Se fabrican unas piezas donde:

• Material: 8 euros.

• Tiempo de torno apuntado: 45min.

• Tiempo de fresa apuntado: 90 min.

• Tratamiento: 2 euros.

•La pieza sale con un precio de 126,5 euros.

•Se hace albarán y se entrega la pieza. En esta pieza no se apunto tiempo de rectificadora 30min y tiempo de hilo: 60 
min.

•Con esos tiempos la pieza tendría un valor de 224 euros (97,5euros de diferencia).

•Esta pieza la convierten en pieza de repetición por el valor de 126,5 euros.

•Piden en un año 13 piezas a ese precio 13x97,5= 1267,5 euros. En un año.



Producción

Compras

Comercial

EL MEJOR TRABAJO ES AQUEL QUE SE HACE EN EQUIPO


